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POLIZZE VITA: PROSEGUE IL GRADIMENTO! 
Non si arresta il successo delle polizze Vita, che continuano a 

raccogliere il gradimento di buona parte dei risparmiatori italiani! 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

Proseguono secondo i migliori auspici le sottoscrizioni di polizze Vita! 

Dopo il successo riscosso nel 2013, con 94 mld di raccolta premi lorda e un 

+23% rispetto all’anno precedente, per il 2014 si preannuncia un’ulteriore 

crescita, che potrebbe toccare l’8%! E’ quanto prevede Prometeia, ritenendo 

il trend positivo destinato a proseguire anche negli anni a venire, 

indipendentemente dagli andamenti dei mercati finanziari.  
 

A supportare l’andamento di tutto rispetto delle polizze Vita, e le previsioni 

altrettanto rosee per il futuro, sarebbe in primo luogo una maggiore 

consapevolezza verso il bisogno di sicurezza avvertito dalle persone e dalle 

famiglie come sempre più prioritario! 
 

Si tratta infatti di prodotti che, unitamente alla garanzia del capitale versato, 

offrono un rendimento minimo garantito che viene ampiamente superato dai 

rendimenti effettivi delle Gestioni Separate a 

cui sono collegati, e che in più 

rappresentano un vero e proprio ombrello 

protettivo negli imprevisti della vita, grazie 

alle garanzie di protezione sempre presenti! 
 

Non si arresta nel frattempo nemmeno la 

corsa dei Piani Individuali Pensionistici, che 

si confermano essere il prodotto di 

risparmio/investimento previdenziale più 

diffuso e qualificato nel panorama italiano!  

NNOONN  SSOOLLOO  RREENNDDIIMMEENNTTII……  

Secondo Stefano Frazzoni, 
manager di consulenza 
assicurativa di Prometeia, «C'è un 
fenomeno che sta crescendo e 
che è destinato a crescere 
ulteriormente nei prossimi anni a 
prescindere dagli andamenti dei 
mercati finanziari e dalle 
conseguenti scelte di 
investimento: è il mercato della 
protezione dei rischi e della 
finalizzazione del risparmio. Se 
infatti c'è un effetto strutturale di 
questa profonda crisi è proprio il 
forte incremento della percezione 
dei rischi e la consapevolezza 
che, quando è possibile, è 
necessario fare scelte oculate e 
preventive per farvi fronte. In tutte 
le indagini di mercato che 
conduciamo, infatti, l'incremento 
della percezione dei rischi (salute, 
longevità, non autosufficienza, 
ecc,) è una costante, e 
caratterizza anche le fasce più 
abbienti della popolazione». 
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Cosa succede sul fronte delle alternative “sicure”? I Titoli di Stato, ad esempio… 
 

Se è vero che una maggiore 

consapevolezza nei confronti 

della necessità di protezione 

rende particolarmente 

apprezzata l’offerta di soluzioni 

a contenuto assicurativo, 

d’altro canto le alternative 

presenti sul mercato, e rivolte 

a chi predilige forme di 

investimento tipicamente 

“sicure” non sono, in questo 

momento, troppo allettanti!  

 

Tassi di rendimento dei Titoli di Stato ai minimi storici! 
 

BTP decennali: per la prima volta sotto la soglia del 3%! 
 

I Titoli di Stato mostrano rendimenti ai minimi storici, che non allettano 

particolarmente i risparmiatori, costretti a spostarsi verso scadenze di 

medio-lungo per ottenere rendimenti solo di poco più interessanti! 

 
RENDIMENTO + SICUREZZA + PROTEZIONE = 

IL MIX CHE METTE TUTTI D’ACCORDO! 
 

Ecco quindi la “formula del successo” delle polizze Vita e, più in 

generale, di soluzioni di risparmio/investimento di natura assicurativa: 

un mix di fattori che vanno dalla sicurezza del capitale investito a 

rendimenti minimi garantiti, spesso ampiamente superati da quelli 

conseguiti dalle Gestioni Separate sottostanti! Il tutto unitamente a 

garanzie che offrono protezione per tutto il ciclo di vita delle persone: 

dal bisogno di tutela della famiglia al sostegno dei figli nella loro 

crescita, dalla realizzazione di progetti di vita nella fase più matura, fino 

alla necessità di proteggere la terza età dal rischio di insufficiente 

copertura pensionistica o di perdita dell’autosufficienza!  
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